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КАРЛ  ШТИРЕН

Êàíàäñêèé BizPal ïðîèíôîðìèðóåò áèçíåñìåíîâ,
êàêèå ëèöåíçèè è ðàçðåøåíèÿ îíè äîëæíû ïîëó÷èòü

Моментальная информация
из федеральной системы

Êàðë Øòèðåí — çàìåñòèòåëü ðåäàêòîðà æóðíàëà «Ôåäåðàöèè».

В ряде ðàéîíîâ Êàíàäû íà÷àë äåéñòâîâàòü âåá-ñàéò, íà
êîòîðîì íà÷èíàþùèå ïðåäïðèíèìàòåëè ñìîãóò ïîëó÷èòü
èíôîðìàöèþ î íåîáõîäèìûõ ëèöåíçèÿõ è ðàçðåøåíèÿõ äëÿ
îòêðûòèÿ ñîáñòâåííîãî áèçíåñà — ñâîåãî ðîäà ôåäåðàëüíûé
ñóïåðìàðêåò äëÿ äåëîâûõ ëþäåé.
Áîëüøèíñòâî ðåãèñòðàöèîííûõ ôîðì ìîæíî íàéòè è
çàïîëíèòü íåïîñðåäñòâåííî íà ñàéòå, à íà íåêîòîðûå
íåçàìåäëèòåëüíî ïîëó÷èòü è ðàçðåøåíèå â ðåæèìå îí-ëàéí.
Âåá-ñàéò íàçûâàåòñÿ BizPal, åãî ðàçðàáîòêó Ìèíèñòåðñòâî
èíäóñòðèè Êàíàäû íà÷àëî â 2003 ãîäó. Â ïðîâèíöèÿõ è
íåáîëüøèõ ãîðîäàõ Êàíàäû, ãäå ïðîåêò ðàáîòàåò, áèçíåñìåíû
íå òðàòÿò áîëüøå íåäåëè íà ïîëó÷åíèå ñòîëü íåîáõîäèìûõ
ëèöåíçèé è ìíîãèõ ðàçðåøåíèé, êîòîðûå òðåáóþò îðãàíû
âëàñòè òðåõ óðîâíåé — ôåäåðàëüíûå, ïðîâèíöèàëüíûå è
ìóíèöèïàëüíûå — äëÿ îòêðûòèÿ ñîáñòâåííîãî áèçíåñà.
«Íàø ïåðâûé ïðîáíûé ñàéò âûøåë â ãîðîäå Óàéòõîðñ,
òåððèòîðèÿ Þêîí, â äåêàáðå 2005 ãîäà, — ðàññêàçûâàåò
Ìèðèàì Ìîíòðàò èç Ìèíèñòåðñòâà èíäóñòðèè. —  Èìåííî
òàì BizPal âïåðâûå âûøåë â ðåæèìå îí-ëàéí».
Öåëü ïðîãðàììû BizPal — ïîêðûòü âñþ òåððèòîðèþ Êàíàäû,
ó÷èòûâàÿ ìóíèöèïàëüíûå îñîáåííîñòè êàæäîé ïðîâèíöèè è
êàæäîãî ãîðîäà.
Áëàãîäàðÿ BizPal, èíôîðìàöèÿ î ëèöåíçèðîâàíèè äîñòóïíà
îí-ëàéí äëÿ ìåëêèõ è ñðåäíèõ ïðåäïðèíèìàòåëåé, êîòîðûå
ÿâëÿþòñÿ îñíîâíûìè ïîñåòèòåëÿìè ñàéòà. Íàïðèìåð, òîëüêî
â ïèùåâîé èíäóñòðèè åæåãîäíî íà÷èíàþò ðàáîòó òûñÿ÷è
íîâûõ ðåñòîðàíîâ íà ñóììó â 38 ìèëëèàðäîâ äîëëàðîâ.

Äëÿ ñâîèõ ïîëüçîâàòåëåé BizPal ïðåäîñòàâëÿåò ïîëíûé è
èñ÷åðïûâàþùèé ñïèñîê âñåõ íåîáõîäèìûõ äîêóìåíòîâ,
êîòîðûé íåîáõîäèì íà÷èíàþùèì ïðåäïðèíèìàòåëÿì,
âêëþ÷àÿ  ñòîèìîñòü, ïåðèîä îæèäàíèÿ òîãî èëè èíîãî
äîêóìåíòà, âðåìÿ äëÿ ïðîâåðêè è äðóãèõ òðåáóåìûõ ê
çàïîëíåíèþ ôîðì.
Ïðè÷åì äëÿ èñïîëüçîâàíèÿ ñàéòà BizPal íå îáÿçàòåëüíî áûòü
çàðåãèñòðèðîâàííûì êàê þðèäè÷åñêîå ëèöî.

Ïðèìåðîì äëÿ ñîçäàíèÿ ñàéòà ïîñëóæèëà Àâñòðàëèéñêàÿ
èíôîðìàöèîííàÿ ëèöåíçèîííàÿ ñèñòåìà äëÿ ïðåäïðèíè-
ìàòåëåé, êîòîðàÿ ðàáîòàåò ïî âñåé òåððèòîðèè Àâñòðàëèè ñ
îêòÿáðÿ 2006 ã. Ýòó ñèñòåìó ðàçðàáîòàë Àâñòðàëèéñêèé
Äåïàðòàìåíò ïðîìûøëåííîñòè, òóðèçìà è ðåñóðñîâ.

Â íàñòîÿùåå âðåìÿ íåáîëüøèå ãîðîäà óæå ââåëè â ýêñïëóà-
òàöèþ ñèñòåìó BizPal, è ã-æà Ìîíòðàò ãîòîâèò åå äëÿ êðóïíûõ
ãîðîäîâ ñòðàíû. Íàïðèìåð, Îòòàâà, ïÿòûé ïî âåëè÷èíå ãîðîä,
íàñåëåíèå êîòîðîãî íàñ÷èòûâàåò 850 000 ÷åëîâåê, óæå èñ-
ïîëüçóåò BizPal. (Ïîæàëóéñòà, îçíàêîìüòåñü ñ èíôîðìàöèåé
î êàôå Êàðëà, îïóáëèêîâàííîé â êîíöå ñòàòüè.)

BizPal äåéñòâèòåëüíî ïîìîãàåò ïðåäïðèíèìàòåëÿì
ñýêîíîìèòü âðåìÿ. Âèëüÿì è Ñüþçàí ×àíã îòêðûëè
ñîáñòâåííûé áèçíåñ ïî ïðîäàæå ãàçîâûõ ïëèò è
ïðèñïîñîáëåíèé äëÿ èçãîòîâëåíèÿ áàðáåêþ â ã. Êàìëóïñ
(Áðèòàíñêàÿ Êîëóìáèÿ).  Òåïåðü ×àíã èçó÷àåò ðûíîê ïî
ïðîäàæå õîëîäèëüíèêîâ, ðàáîòàþùèõ íà ïðîïàíå, ïëèò  è
äðóãîãî îáîðóäîâàíèÿ äëÿ äîìèêîâ è øàëå, ðàñïîëîæåííûõ
ó ïîäíîæèÿ ãîðû. Èëè äëÿ òóðèñòè÷åñêèõ ëàãåðåé, ê

êîòîðûì íå ïîäâåäåí ìóíèöèïàëüíûé ãàç.
Âèëüÿì ×àíã óçíàë î ïðîãðàììå BizPal â ãî-
ðîäñêîé ìýðèè è ñ åå ïîìîùüþ ïîëó÷èë ðàç-
ðåøåíèÿ, î êîòîðûõ ðàíüøå íè÷åãî íå çíàë.
«Òàêèì ñïîñîáîì ìû óçíàëè î ðàçðåøåíèÿõ
è ñìîãëè ïîëó÷èòü èõ, ïðè÷åì íàì íå
ïðèøëîñü ïëàòèòü çà ýòî», — îáúÿñíèë îí.
Ïîñëå ýòîãî îí  ïðåäëîæèë âîñïîëüçî-
âàòüñÿ ïðîãðàììîé ñâîèì äðóçüÿì,
îòêðûâàþùèì ñîáñòâåííûé áèçíåñ.
Åùå îäíèì ïðîïàãàíäèñòîì ïðîãðàììû
ÿâëÿåòñÿ Êèì Ñîëîíèê, ñëóæàùàÿ ïî
ïîääåðæêå áèçíåñà äëÿ ïðåäïðèÿòèé Äåíà
Íýéå â ãîðîäå Óàéòõîðñ, øòàò Þêîí. Ýòà
Îáùåñòâåííàÿ îðãàíèçàöèÿ, êîíòðîëèðóåìàÿ
ìåñòíûìè àáîðèãåíàìè,  ïîìîãàåò ñîâåòàìè
ëþäÿì,  íà÷èíàþùèì ñâîé  ìàëûé áèçíåñ.
Ñîëîíèê  ïðîâîäèò ñåìèíàðû î òîì, êàê
ïîäãîòîâèòüñÿ ê îòêðûòèþ íîâîãî äåëà.
«Âñåìó ïðåäøåñòâóåò BizPal, — îáû÷íî
ãîâîðþ ÿ. —  Âàì íóæíî áóäåò ïîñåòèòü
öåëûé ñïèñîê ó÷ðåæäåíèé, âêëþ÷àÿ
Äåïàðòàìåíò îõðàíû çäîðîâüÿ Êàíàäû,
òåððèòîðèàëüíûå àãåíòñòâà ïî âûäà÷å
ëèöåíçèé è òàê äàëåå».
«Îíè èäóò â îäèí îôèñ è ïîëó÷àþò îòâåò
(îòíîñèòåëüíî ðàçðåøåíèé), à ïîòîì èäóò â
äðóãîé îôèñ è ïîëó÷àþò äèàìåòðàëüíî
ïðîòèâîïîëîæíûé îòâåò», — ãîâîðèò îíà.

Сьюзен и Уильям Чанг при помощи BizPal открыли собственное дело
по продаже газовых плит в городе Камлупс, Британская Колумбия.
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Ñ ïîìîùüþ BizPal âû ïîëó÷àåòå  ïðàâèëüíûé îòâåò.
«Íàì ïðèøëîñü ïîòðàòèòü öåëóþ íåäåëþ íà òî, ÷òîáû
óçíàòü, êàêèå  ëèöåíçèè è ðàçðåøåíèÿ íåîáõîäèìû»,-
ñêàçàëà îíà. — Òåïåðü îá ýòîì ìîæíî óçíàòü, íàæàâ
êëàâèøó êîìïüþòåðà».
Ñáîð íåîáõîäèìûõ ðàçðåøåíèé äëÿ âåäåíèÿ áèçíåñà â
Êàíàäå ìîæåò áûòü ñëîæíûì äåëîì. Ïðîöåäóðà äåòàëüíî
ðàñïèñàíà â ñòàòüå 91 Êîíñòèòóöèè Êàíàäû, êîòîðàÿ äàåò
ôåäåðàëüíîìó ïðàâèòåëüñòâó ïðàâî íà ðåãóëèðîâàíèå
òîðãîâëè è êîììåðöèè. Îäíàêî ïîñëå ïðèíÿòèÿ â 1880 ãîäó
çàêîíîäàòåëüñòâà, ñòàâøåãî ïîâîðîòíîé âåõîé â èñòîðèè,
ýòè ôåäåðàëüíûå ïîëíîìî÷èÿ èíòåðïðåòèðîâàëèñü ñëèøêîì
òî÷íî è äåòàëüíî.
Â öåëîì ðÿäå ñóäåáíûõ äåë áûëè ïîääåðæàíû ïðàâà
ïðîâèíöèé íà ñîáñòâåííîñòü è ãðàæäàíñêèå ïðàâà,
ãàðàíòèðîâàííûå ñòàòüåé 92 Êîíñòèòóöèè.  À â ñîîòâåòñòâèè
ñ ýòèì âûäà÷à ðàçðåøåíèé íà âåäåíèå áèçíåñà íà òåððèòîðèè
ïðîâèíöèè ïîïàäàëà ïîä þðèñäèêöèþ äàííîé ïðîâèíöèè.
Â öåëîì ìóíèöèïàëüíûå âëàñòè â Êàíàäå  èìåþò ïðàâî
óñòàíàâëèâàòü ñâîè çàêîíû, êàñàþùèåñÿ âåäåíèÿ áèçíåñà íà
òåððèòîðèè ãîðîäà, ñî ññûëêîé íà çäîðîâüå è áåçîïàñíîñòü,
ñîáëþäåíèå îáùåñòâåííîãî ïîðÿäêà è çàùèòó ïðàâ
ïîòðåáèòåëåé. Òàêèì îáðàçîì, ãîðîäà âìåñòå ñ îðãàíàìè
âëàñòè ïðîâèíöèé è ôåäåðàëüíûì ïðàâèòåëüñòâîì èìåþò
ïðàâî âûäàâàòü ðàçëè÷íîãî ðîäà ðàçðåøåíèÿ è ëèöåíçèè.
Ïåðâîé çàäà÷åé  â ñîäåéñòâèè ðàñïðîñòðàíåíèÿ óñëóã BizPal
áûëî  çàèíòåðåñîâàòü îðãàíû âëàñòè ïðîâèíöèé è íà ìåñòàõ
â ïðèñîåäèíåíèè ê ïðîãðàììå è íà÷àòü ïîäãîòîâêó ñïèñêîâ
ðàçðåøåíèé è ìåõàíèçìîâ  äëÿ òîãî, ÷òîáû íóæíàÿ
èíôîðìàöèÿ áûëà äîñòóïíà â ðåæèìå îí-ëàéí.
Íà òåððèòîðèè Þêîíà, ãäå âïåðâûå íà÷àë äåéñòâîâàòü BizPal,
ìóíèöèïàëèòåòû  Óaéòõîðñ, Äàóñîí Ñèòè è åùå ÷åòûðåõ
ãîðîäîâ ïîäêëþ÷åíû ê ýòîé ïðîãðàììå. Â Îíòàðèî 25
ñåíòÿáðÿ 2006 ãîäà ê ýòîé ïðîãðàììå áûëà ïîäêëþ÷åíà
Îòòàâà. Ïðîâèíöèÿ Ñàñêà÷åâàí ïðèñîåäèíèëàñü â èþíå ñ
âåá-ñàéòîì ñâîåãî ïðàâèòåëüñòâà, à âñëåä çà ýòèì òàê æå
ïîñòóïèëè âëàñòè Ñàñêàòóíà, ñàìîãî áîëüøîãî ãîðîäà
ïðîâèíöèè. Â Áðèòàíñêîé Êîëóìáèè ïåðâûì â ðåæèìå îí-
ëàéí ñòàë ðàáîòàòü ãîðîä Êàìëóïñ. Âëàñòè ïðîâèíöèè
Ìàíèòîáà è ðÿä ìåñòíûõ ìóíèöèïàëèòåòîâ â ñêîðîì
âðåìåíè òàêæå ïîäêëþ÷àòñÿ ê ýòîé ïðîãðàììå.

Веб-сайт BizPal Оттавы информирует бизнесменов,
какие необходимо иметь лицензии.

Продолжение на стр. 12

Я всегда хотел открыть мой собственный ресторан — под названием
“Чикагское кафе Карла” в Оттаве — место, где мои друзья  могли бы
собираться и петь народные песни.

У меня есть деньги на покупку столов и стульев, посуды, предметов
сервировки и всего кухонного оборудования. Однако прежде чем
приступить к осуществлению своей мечты, мне нужно было получить
информацию о всех разрешениях и лицензиях, которые я должен
был получить от  городских властей, органов власти провинции и
федерального центра.

Поэтому я решил дать программе BizPal своего рода проверочный
тест.

Для начала я зашел на сайт: http://www.bizpal.ca/ и затем перешел
по ссылке на сайт http://www.ottawa.ca/business/starting/bizpal/
index_en.html.

После нескольких дополнительных нажатий мышью я нашел список
занятий, к которым сразу прилагается запросный лист, таких как
продажа предметов живописи, магазин запчастей, бензоколонки,
рестораны и т.д.

Я выбрал раздел «рестораны».

Затем я утвердительно ответил на ряд вопросов о моих дальнейших
намерениях, таких, как возможная перепланировка помещения,
продажа алкогольной продукции, развлекательные вечерние
программы и наличие музыкального сопровождения. Отрицатель-
ными были ответы по поводу наличия биллиардных столов.
Единственным недостатком сайта BizPal стал тот факт, что если Вы
захотите поменять ответ на какой-либо вопрос, то Вам придется
отвечать на все 20 вопросов заново. После завершения процедуры
заполнения анкеты, BizPal выдал следующий список требуемых
разрешений для дальнейшей работы:

1. Разрешение на розничную торговлю — Онтарио
2. Въездная виза — Онтарио
3. encroachment permit — Онтарио
4. Экспликационное разрешение — Оттава
5. Разрешение на строительство и использование земли —
       Онтарио
6. Лицензия на продажу спиртных напитков — Онтарио
7. Лицензия на продажу пищи — Оттава
8. Разрешение на строительство —  Оттава
9. Временное разрешение на ведение коммерческой

деятельности — Оттава
10. Разрешение на коммерческую деятельность — Онтарио
11. Постоянное  разрешение на ведение коммерческой

деятельности — Оттава
12. Временное разрешение на ведение коммерческой

деятельности — Оттава
13. Лицензия на право на исполнение — Канада

Единственное, что меня удивило, это наличие федеральной
правительственной лицензии. Веб-сайт агентства SOCAN объяснил,
что это организация ведет дела всего мирового репертуара
защищенной правами музыки, и для того, чтобы использовать
«живую» музыку, я должен буду платить SOCAN-у 3% от того, что
буду платить своим музыкантам.

BizPal моментально выдал мне всю необходимую информацию
о разрешениях и будущих расходах, тем самым, оградив меня от
многочасовых ожиданий в административных зданиях. Стоимость
12 из 13 разрешений составит примерно $2,500, кроме экспликаци-
онного плана, который может стоить от $1,400 до $10,000 — все
будет зависеть от моего желания построить в ресторане внешнее
патио. А с другой стороны, может патио и не понадобиться. А если
честно, то меня пока вполне устраивает моя работа.

Как получить лицензию

на открытие кафе с помощью

BizPal
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Компромисс в Германии означает
выход из тупика, в котором
оказался немецкий федерализм

Окончание, начало на  стр. 3 Окончание, начало на  стр. 5

ïîëîâèíà äîñòàåòñÿ çåìëÿì. Ïîñòóïëåíèÿ îò íàëîãà íà
äîáàâëåííóþ ñòîèìîñòü â Ãåðìàíèè, ê ïðèìåðó, òàêæå
äåëÿòñÿ ìåæäó òðåìÿ óðîâíÿìè âëàñòè — è ïîýòîìó òàêæå
ïîñòîÿííî ìåíÿþòñÿ. Íî â åùå áîëüøåé ñòåïåíè ñèñòåìó
îñëîæíÿåò òî, ÷òî ñðåäñòâà îò ñáîðà íàëîãîâ òàêæå äåëÿòñÿ
ìåæäó «áîãàòûìè» è «áåäíûìè» çåìëÿìè — ïðè÷åì áîëåå
áîãàòûå îáÿçàíû ñóáñèäèðîâàòü áîëåå áåäíûõ. Åñëè îäíà èç
áåäíûõ çåìåëü íàêîïèëà ñëèøêîì ìíîãî äîëãîâ, îíè
äîëæíû áûòü ïîãàøåíû — êàê, íàïðèìåð, â ñëó÷àå çåìåëü
Áðåìåí è Ñààð. Ìíîãèå ñåòóþò, ÷òî òàêàÿ ñèñòåìà âåäåò ê
êîëëåêòèâíîé áåçîòâåòñòâåííîñòè, ïîòîìó ÷òî áåäíûå çåìëè
çíàþò, ÷òî êòî-òî âñåãäà îïëàòèò ñ÷åò çà èõ
«ðàñòî÷èòåëüíîñòü».
19 îêòÿáðÿ 2006 ãîäà âåðäèêò Êîíñòèòóöèîííîãî ñóäà
Ãåðìàíèè â îòíîøåíèè ãîðîäà Áåðëèíà ïîäòâåðäèë, ÷òî
ãîðîä íå ìîæåò âûéòè èç çàòðóäíèòåëüíîãî ïîëîæåíèÿ.
Áåðëèí íàêîïèë äîëã â ðàçìåðå 60 ìèëëèàðäîâ åâðî è
îáðàòèëñÿ â ñóä ñ ïðîñüáîé, ÷òî îí íå ìîæåò ïîãàñèòü äîëã
áåç ïîìîùè ôåäåðàëüíîãî ïðàâèòåëüñòâà è äðóãèõ çåìåëü.
Îäèí èç ñóäåé áàçèðóþùåãîñÿ â Êàðëñðóý ñóäà äîñòàë
áåðëèíñêèé ïëàêàò «áåäíûé, íî ñåêñóàëüíûé» è íàäåë åãî
ñåáå íà ãîëîâó, çàÿâèâ, ÷òî, âîçìîæíî, Áåðëèí áûë
ñåêñóàëüíûì, ïîòîìó ÷òî îí íå áûë áåäíûì. Ðåøåíèå ñóäà
ïîâëèÿëî íà ðàçìåðû ïëàíèðóåìîé ôåäåðàòèâíîé
ôèíàíñîâîé ðåôîðìû.
Ìíîãîå åùå ïðåäñòîèò ñäåëàòü â îòíîøåíèè ôåäåðàòèâíîé
ðåôîðìû â Ãåðìàíèè. Â ñâîè ïåðâûå ãîäû  ôåäåðàëèçì
îáñëóæèâàë ñòðàíó äîñòàòî÷íî õîðîøî. Îäíàêî ïî ìåðå
óñëîæíåíèÿ çàêîíîâ ëèøü íåìíîãèå ýêñïåðòû çíàþò, êòî è
çà ÷òî îòâå÷àåò è êòî äåéñòâèòåëüíî äîëæåí ïëàòèòü ïî
ñ÷åòó. Ñèòóàöèÿ ñëîæèëàñü íå â ïîëüçó ôåäåðàòèâíîãî
ãîñóäàðñòâà, ïîñêîëüêó åãî æèòåëè ñòàëè ñêëîííû
ðàññìàòðèâàòü ôåäåðàëèçì ñêîðåå êàê ïðåïÿòñòâèå, íå êàê
äîñòèæåíèå. Òî, ÷òî Ãåðìàíèÿ ïðèñòóïèëà, íàêîíåö, ïîñëå
ñòîëüêèõ ëåò áåçäåéñòâèÿ, ê ïðîâåäåíèþ ôåäåðàòèâíîé
ðåôîðìû, çâó÷èò ìíîãîîáåùàþùå. È åùå áîëåå îáåùàþùèì
áóäåò, åñëè ñòðàíà íàéäåò ñìåëîñòü ïðîâåñòè è
ôåäåðàòèâíóþ ôèíàíñîâóþ ðåôîðìó.

Моментальная информация
из федеральной системы

Ïðîâèíöèè è òåððèòîðèè íåñóò îòâåòñòâåííîñòü çà ïðåä-
ñòàâëåííûå èìè äàííûå, è îíè ïîëó÷àþò ñâåäåíèÿ äëÿ
îáíîâëåíèÿ èõ èíôîðìàöèè îò ïðåäñòàâèòåëåé Ìèíèñòåðñòâà
èíäóñòðèè Êàíàäû.
Ñëåäóþùèì ýòàïîì äëÿ BizPal ÿâëÿåòñÿ äîñòèæåíèå êðèòè-
÷åñêîé ìàññû, îáúÿñíèëà Ìîíòðàò: «Ìû õîòèì ñ ïîìîùüþ
ýòîé ïðîãðàììû äîñòè÷ü öèôðû  60% îò  âñåõ áèçíåñìåíîâ,
êîòîðûå  â áëèæàéøèå äâà ãîäà îòêðîþò ñâîå äåëî».
Ñîãëàñíî ñòàòèñòè÷åñêèì äàííûì, â îáùåé ñëîæíîñòè
êàæäûé ãîä ïðèáëèçèòåëüíî 135 òûñÿ÷ áèçíåñìåíîâ
îòêðûâàëè ñâîè ñîáñòâåííûå ïðåäïðèÿòèÿ, à ñ ïîìîùüþ
ïðîãðàììû ýòà öèôðà ìîæåò óâåëè÷èòüñÿ åùå íà 80 òûñÿ÷.
Íîâàÿ ñåðâèñíàÿ óñëóãà îáðåëà  ïîääåðæêó â ëèöå ñâîåãî
îñíîâíîãî ñîþçíèêà Êàíàäñêîé ôåäåðàöèè íåçàâèñèìîãî
áèçíåñà. «Îíè ïîääåðæèâàþò íàñ, ïîòîìó ÷òî  îäíîé èç
îñíîâíûõ ïðîáëåì ñîòðóäíèêîâ Ôåäåðàöèè, çàâàëåííûõ
áóìàæíîé ðàáîòîé, áûëî îòâå÷àòü íà ìàãíèòîôîííûå çàïèñè
çâîíêîâ», — ñêàçàëà îíà.
Ïîäêëþ÷åíèå ê ïðîãðàììå íîâûõ ïðîâèíöèé ñòàëî ïîõîæå
íà ïðèíöèï äîìèíî.
«Ñàñêà÷åâàí ïðèñîåäèíèëñÿ, êîãäà òàì óâèäåëè, êàê ýòà
ïðîãðàììà ðàáîòàåò â Îíòàðèî, è èñïîëüçîâàë êîå-÷òî èç
ýòîé èíôîðìàöèè, — ñêàçàëà Ìîíòðàò. — À Áðèòàíñêîé
Êîëóìáèè ïîíðàâèëîñü, ÷òî è êàê äåëàåò Ñàñêà÷åâàí. Ëþäè,
ïîääåðæèâàþùèå ïàðòíåðñêèå îòíîøåíèÿ, ïîìîãàþò äðóã
äðóãó».
ßñíî, ÷òî ó ïðîãðàììû BizPal ñîñòîÿëñÿ óäà÷íûé ñòàðò.
Äîêàçàòåëüñòâî åå ïåðâîãî óñïåõà ïðèøëî â èþíå 2006 ãîäà,
êîãäà ïðîãðàììà BizPal áûëà îòìå÷åíà íàãðàäîé Ìèíèñòåð-
ñòâà ñîöèàëüíûõ óñëóã ïðàâèòåëüñòâà Êàíàäû. Ýòà íàãðàäà
áûëà ïðèñóæäåíà çà  âíåäðåíèå èííîâàöèè, ñïîñîáñòâóþùåé
ðàçâèòèþ áèçíåñà  è çà  ïðåäîñòàâëåíèå êà÷åñòâåííûõ óñëóã
ãðàæäàíàì è áèçíåñìåíàì.
Îäíàêî ðåàëüíîé ïðîâåðêîé ñòàíåò ïëàòíîå ïîäêëþ÷åíèå
âñåõ ïðîâèíöèé è òåððèòîðèé ê ýòîé ñèñòåìå.  Ñåé÷àñ
îðãàíû âëàñòè ìîãóò áåñïëàòíî  ó÷àñòâîâàòü â ýòîé ñåðâèñ-
íîé ñëóæ-áå. Íà÷èíàÿ ñ àïðåëÿ 2007 ãîäà, ïðàâèòåëüñòâà
ïðîâèíöèé äîëæíû áóäóò  îïëà÷èâàòü óñëóãè  BizPal.  «Ìû
õîòèì, ÷òîáû ýòè ðàñõîäû áûëè ïðèåìëåìûìè», — ñêàçàëà
Ìîíòðàò.
Ýòî äîñòîéíàÿ çàäà÷à.

íà íåôòü, îáåñïå÷èâàþùèå áëàãîïîëó÷èå è ðîñò çàðïëàò
ðîññèéñêèõ ãðàæäàí, íåäîâîëüñòâî â ðàçíûõ ñëîÿõ íàñåëåíèÿ
ñóùåñòâóåò. Â ïåðâóþ î÷åðåäü, îíî ñâÿçàíî ñ íèçêîé
ýôôåêòèâíîñòüþ èíñòèòóòîâ, òàêèõ êàê, ïðàâîîõðàíèòåëüíûå
îðãàíû, ñóäû, ðåãèîíàëüíûå àäìèíèñòðàöèè. Êðîìå òîãî, ó
ðîññèéñêèõ ãðàæäàí ïî-ïðåæíåìó ñèëüíà ïîòðåáíîñòü â
ñïðàâåäëèâîñòè, êîòîðàÿ âûðàæàåòñÿ, â òîì ÷èñëå, â íåíà-
âèñòè ê áîãàòûì. Â ïîñëåäíåå âðåìÿ òàêæå ðàñòåò êñåíîôî-
áèÿ. 53% îïðîøåííûõ öåíòðîì Þðèÿ Ëåâàäû âèäÿò: ôàøèñòîâ
â Ðîññèè ñòàëî áîëüøå (â àâãóñòå 2004 ãîäà òàê ñ÷èòàëè 47%,
â îêòÿáðå 2005 ãîäà — 37%, ). Îäíîâðåìåííî 34% ãîòîâû
ñîãëàñèòüñÿ ñ òåì, ÷òî «âî ìíîãèõ áåäàõ Ðîññèè âèíîâàòû
ëþäè íåðóññêèõ íàöèîíàëüíîñòåé» (íå ñîãëàñíû 58%).
Ýòè íàñòðîåíèÿ â áîëüøåé ñòåïåíè ïîêà ëàòåíòíû (íåìíîãèå

â Ðîññèè, êàê è â Çàïàäíîé Åâðîïå, äàæå â àíîíèìíûõ
îïðîñàõ ñîãëàñÿòñÿ ïðèçíàòü ñåáÿ ñòîðîííèêàìè ôàøèñòñêèõ
ëîçóíãîâ). Íî íå èñêëþ÷åíî, ÷òî èìåííî â õîäå âûáîðîâ
îíè ïðîÿâÿòñÿ. Íàïðèìåð, â âèäå íåîæèäàííî âûñîêîãî
ïðîöåíòà ó êàêîé-ëèáî èç ïàðòèé, áîëüøîãî ÷èñëà
èñïîð÷åííûõ áþëëåòåíåé èëè íèçêîé ÿâêè.
Ýòî íå îçíà÷àåò, ÷òî ïîäîáíûå àêöèè ïðèâåäóò ê ñðûâó
âûáîðîâ. Íî èìåííî ïàðëàìåíòñêèå âûáîðû çàêëàäûâàþò
ñâîåãî ðîäà óñòîè íà ñëåäóþùèé ïîëèòè÷åñêèé öèêë è
ïîêàçûâàþò ñîöèàëüíûå íàñòðîåíèÿ îáùåñòâà. Åñëè îíè
îêàæóòñÿ íå ñòîëü ðàäóæíûìè, êàê òîãî õîòÿò ìíîãèå
ïîëèòèêè èëè îôèöèàëüíàÿ ïðîïàãàíäà, ýòî ëÿæåò ñåðüåçíûì
áðåìåíåì íà ñëåäóþùèé ïàðëàìåíò è ñëåäóþùåãî
ïðåçèäåíòà, êòî áû èì íè áûë.


